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Kwame Nkrumah, premier Président du Ghana, disait : « Il est 
clair que nous devons trouver une solution africaine à nos 
problèmes, et que celle-ci ne peut être trouvée que dans  l’unité 
africaine. Divisés, nous sommes faibles ; unie, l’Afrique pourrait 
devenir l’une des plus grandes forces du bien du monde. »

C’est dans cette perspective de solidarité panafricaine que la 
CIMA a vu le jour, par la signature le 10 juillet 1992, d’un Traité 
entre 14 pays africains, avec comme premier objectif de 
« prendre toutes mesures nécessaires pour le renforcement et 
la consolidation d’une coopération étroite dans le domaine de 
l’assurance, afin que leurs marchés soient à même de couvrir 
par des garanties mieux adaptées aux réalités africaines et 
tenant compte de leurs possibilités contributives, les risques du 
secteur agricole et rural… » 



14 pays 197 millions 
d’habitants

Législation 
unique (Traité et 

code CIMA)

Primes
1 509 millions FCFA

2,4 milliard USD

205 assureurs et 
réassureurs, dont 

30 micro

www.cima-afrique.org
info@cima-afrique.org





ASSURANCE INCLUSIVE OU MICROASSURANCE? 

Finance inclusive : accès à un prix raisonnable pour tous les ménages et entreprises, à une 
large gamme de services financiers : épargne, crédit à court et long terme etc.…

Microassurance :

▪ assurance destinée à protéger les personnes à faible revenu contre des risques 
spécifiques en contrepartie du paiement de primes ou de cotisations. 

▪ caractérisée principalement par :

▪ la faiblesse des primes et/ou des capitaux assurés, 

▪ la simplicité des couvertures, des formalités de souscription, d’indemnisation des 
victimes… 



Ce pauvre incompris, des mythes erronés...

Les clients de la 
microassurance ne peuvent 

pas payer les primes

• Plusieurs paient bien plus 
pour la gestion informelle 
des risques

La microassurance est simplemen
t de l’assurance traditionnelle co

mmercialisée avec 
des faibles montants de primes et 

de capitaux

• Reflète une connaissance 
insuffisante du marché cible

La microassurance c’est tout
simplement des produits “or

iginaux” ou innovants

• Bien que techniquement 
intéressant, la réplication de 
produits ne garantit pas un 
succès



Apprendre à connaitre et comprendre les besoins spécifiques



See you next time!
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