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Cerrando la brecha de proteccion
de los mas vulnerables

Santa Cruz, Bolivia, 19 de julio de 2024
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Expansion a Centro América, Expansion del negocio para maximizar
lanzamiento del primer producto en el impacto y asegurar la sostenibilidad

MICRO se puso en marcha en 2011,

tras el terremoto de Haiti de 2010

Guatemala en 2017 financiera

Nota: Fase inicial en Haiti y piloto en Centroamérica apoyada por el BID, KfW, SDCy o S organizaciones
internacionales interesadas en el fortalecimiento de la resiliencia ante los efecto cambjo climatico
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Pérdidas por desastres de la naturaleza

Pérdidas aseguradas y no-aseguradas
(1970 — 2023, en bn de USD)
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Fuente: Swiss Re, Sigma No 1 /2024
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La frecuencia y severidad de los

desastres causados por fenomenos
de la naturaleza estan aumentando,
exacerbados por el cambio climatico

El porcentaje de pérdidas no-
aseguradas sigue siendo demasiado
alto

Esta “brecha de proteccién” es aun
mayor en la poblacién vulnerable y
de bajos ingresos



Municipios afectados por lluvias intensas cada ano

Ejemplo: Colombia

Cuando Bogota se ha
paralizado por las
fuertes lluvias
El domingo, el deprimido de la 94 se

inundé. Aca, momentos cuando la ciudad
ha sufrido por lluvias.

Numero de municipios con lluvias intensas (2000 - 2020)
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Este domingo 14 de mayo, el recién inaugurado deprimido de la calle 94 se inundé y un vehiculo quedd 8
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equivalentes al 2,0 % del producto interno bruto [PIB] de 2011
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https://www.eltiempo.com/bogota/lluvias-e-inundaciones-historicas-en-bogota-88132

¢,Por gué el seguro no llega a donde mas se le necesita?

Asequibilidad

Demanda

Baja percepcion Cobertura
de valor Falta de dificiles de
confianza en entender

el seguro
Alto costo

percibido -
Requisitos de Dificil

asegurabilidad
(p.ej. la titularidad
de los activos)

acceso
Productos
inadecuados
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... que pueden ver aumentados
sSus gastos o disminuidos sus
Ingresos (en casa o en el
Nnegocio) Como consecuencia
de una catastrofe natural

Dirigido a distintos segmentos
de la poblacion: pobres,
vulnerables, clase media

emergente ...
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Seguros paramétricos

Los seguros paramétricos se basan en:

E e |a medicion de un fendmeno mediante un
indice (o parametro), y

%ol el pago del monto previamente acordado
[ cuando dicho indice exceda el umbral

Expande limites de asegurabilidad

Ejemplo ilustrativo:

Pago @ Transparencia para las partes

©00000000000000000000000000 eo0o0o0ooe0 100%
©00000000000000000000000000 eeoooooe V 50% /

10% -
q Sin riesgo moral

Milimetros de Lluvia

L

O miCRO @ Necesidad de manejo adecuado del riesgo base
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Para expandir limites de
asegurabilidad, pero...

O Diseno adecuado del indice
» Riesgos relevantes
= Correlacion con pérdidas
= Atractivo y asequible

O Definicion del interés asegurable
= Prueba del interés asegurable
= EXposicion a los riesgos cubiertos

O Critico: Proteccion al consumidor
= Manejo de expectativas
= Servicio al cliente
= Proceso agil de pago
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Practico modelo de negocios (B2B2C)

Hogares, microempresarios,

smmns Asegurado — agricultores y otros, que

reciben los beneficios

Entidades de los sectores

Ag I’eg ador ——— privado y publico, que facilitan

el acceso a clientes y el cobro

Apoya originacion de

oportunidades, dirige o

Memorandum of
understanding
[

disefio del producto, opera Pa— T
plataforma de célculo y
monitorea desempeifio del
producto E Compaiiias locales, que

AseguradO ——— asumen el riesgo, emiten y

0 gestionan las polizas
Compaifiias internacionales

Reasegurador ——— gue proporcionan proteccion a

las aseguradoras

Collaboration
agreement

Service
agreement
]
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Eficiencia gracias a nuestra plataforma de célculo

AICRAPP

| Aseguradora Clientes reciben

| Relcqlecmon Geoprocesarplento .D.et.e,:cmon QIe eventos, identifica el pago y son
sistematica de datos de datos y calculo definicion de niveles de pago - £
s o - clientes y paga notificados
de mudltiples fuentes de indices y elaboracion de reportes
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Involucrando a los beneficliarios indirectos

= Entidades con acceso a y/o interés en la poblacion objetivo

“El seguro es la salsa que
hace que las comidas
sepan mejor”

“Si algo es inasegurable,
también es no invertible”
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poblacion subatendida

Grupo objetivo: La Ejemplos de

agregadores

Sector publico
Hogares

Organizaciones
internacionales

Micro- y pequeiios
empresarios

Asociaciones,
cooperativas

Instituciones
financieras

Pequenos productores Otros (p.€j.

comercializadores)

CONFIDENTIAL

Beneficiarios L. .
) Beneficiarios Indirectos
Directos

Su interés en involucrarse

Recuperaciéon rapida empoderando
Fortalecimiento de seguridad alimentaria

El desarrollo es su negocio
Enfoque holistico

Servicios adicionales para miembros
Miembros resilientes

Mejoramiento del perfil de riesgo
Fidelizacién de clientes

Clientes resilientes
Fuente de ingresos adicional



Ejemplos

Tipo de solucion

Coberturas

Precio

NERNEL

Distribuidor

Asequible
Hibrida
PR W @ Multiuso
erremoto Exceso de lluvia Sequia

T

Agricultura familiar
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Parametrico (EQ)

Tradicional de dafhos
Parametrico (EQ, XSR, DRT)

Paramétrico (EQ, XSR, DRT)

Paramétrico (XSR, DRT)

US$ 0.5

US$ 2.5

US$ 4.0

US$ 7.5

IMF

Banco

Banco

Gobierno,
Org. Intl.



G raC I a_S : Carlos Boelsterli - CEO

cboelsterli@microrisk.org

wWww.microrisk.org
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